- COM318_3. Organizacién y gestion de almacenes.
Comprende:
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- COM442_3. Gestidn comercial y

UC1014_3: Organizar el almacén de acuerdo a los
criterios y niveles de actividad previstos.

UC1015_2: Gestionar y coordinar las operaciones del
almacén.

financiera del

fransporte por carretera. Comprende:
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UC1423_3: Gestionar la actividad econdmico-
financiera del transporte por carretera.

Aulas con ordenadores, videoproyectores, pizarras
digitales y televisiones de alta resolucién, ...
Impresoras 3D, drones, brazos robdticos, ...

Aulas polivalentes y talleres especializados.

Aula ATECA (Aula de Tecnologia Aplicada).
Aula de Emprendimiento.

Salas de atencidon a padres, profesores y de
reuniones.

Salén de actos con aforo para 100 personas.
Biblioteca de 20 m2.

Mdas de 300 ordenadores con acceso a internet.
Conexién Wifi en todo el Centro.

Ascensor para personas con necesidades
especiales.

Formacidn Profesional Dual.

Elevada insercion laboral.
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Ensenanza Online.

Cursos de especializacién profesional.

Acreditacion de competencias profesionales.
Précticas en empresas nacionales e internacionales.
Proyectos europeos (Erasmus+, Eurojoven CyL,...)
Gestion de becas, titulos, matriculas,
convalidaciones y certificados.

Cursos de formacién para el empleo del ECyL.
Servicio gratuito de intermediacion laboral a través
de nuestra bolsa de empleo.

Proyectos de Innovacién Educativa.

Departamento de Orientacién y atencién tutorial.
Participacién en diferentes campeonatos y
CONCUrsOs.

Sistema de Gestién de Calidad (Premio Nacional de
Calidad e Innovacién en Formacion Profesional
otorgado por el M.E.C.D.)

Web del Centro: www.fpsantacatalina.com

Web especializada en Orientacion Académica y
Profesional: www.fpsantacatalina.com/cifpori/

Para completar tu formacién realizards prdcticas en
empresas, con el objetivo de mejorar fu competencia
profesional en un dmbito productivo real.

Tienes la posibilidad de realizar estas prdacticas en un
pais extranjero a través de las becas Erasmus+.

TECNICO SUPERIOR EN

COMERCIO
INTERNACIONAL

(Modalidad presencial)
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o FAMILIA PROFESIONAL: Comercio y Marketing
o NIVEL DE CUALIFICACION PROFESIONAL: Nivel 3
e DURACION: 2000h (dos cursos académicos)

- 1620 horas de formacién en el Centro.

- 380 horas de formacién en empresas.
e REQUISITOS DE ACCESO AL CICLO:

- Acceso directo con el fitulo de Bachiller o superior,
titulo de Técnico o de Técnico Superior o titulaciones
equivalentes, o con un certificado acreditativo de
haber superado todas las materias de Bachillerato.

- Acceso mediante prueba con 19 anos, si no se
cumplen los requisitos anteriores.

o TITULACION: Técnico Superior en Comercio

Internacional.

® 1° CURSO:
- Transporte internacional de mercancias. éh/s.

- Gestién econdmica y financiera de la empresa. éh/s.

- Logistica de almacenamiento. 4h/s.

- Gestidon administrativa del comercio internacional.
6h/s.

- Inglés. 5h/s.
- Formacién y orientacién laboral. 3h/s.

® 2° CURSO:
- Sistemas de informacién de mercados. 4h/s.
- Marketing internacional. 7h/s
- Negociacién internacional. 4h/s

Financiacién internacional. 5h/s.

Medios de pagos internacionales. 4h/s.

- Comercio digital internacional. 4h/s.

- Inglés para comercio internacional. 2h/s.

- Proyecto de comercio internacional. 30 horas fotales

Formaciéon en centros de trabajo. 380 horas

< Tomar decisiones sobre la entrada de los productos
de una empresa en el mercado exterior.

< Elaborar un plan de marketing.

< Identificar y contactar con clientes y proveedores
gestionando los confratos mercantiles
infernacionales y confrolando y supervisando el
desarrollo y evolucién de las ventas.

% Redlizar la gestién administrativa de operaciones de
importacién y exportacién e introduccién vy
expedicion de mercancias.

% Organizar el alimacenaje de las mercancias.

% Realizar las gestiones administrativas que garanticen
el ftréansito o transporte internacional de las
mercancias y/o de vidjeros entre distintos paises

% Gestionar los medios de cobro y pago y las garantias
y avales internacionales.

Este fitulodo ejerce su actividad en empresas de
cualquier sector productivo y principalmente del sector
del comercio y marketing publico y privado, realizando
funciones de planificacién, organizacién, gestién y
asesoramiento  de  actividades de  comercio
internacional.

OCUPACIONES Y PUESTOS DE TRABAJO:

» Técnico en comercio exterior.

» Técnico de operaciones exteriores de entidades
financieras y de seguros.

» Técnico en administraciéon de comercio
internacional.

» Asistente o adjunto de comercio internacional.

» Agente de comercio internacional.

> Técnico de marketing internacional, de marketing
digital infernacional y de venta internacional.

» Asistente al departamento de operaciones
comerciales infernacionales.

» Operadory coordinador logistico.

> Técnico en logistica del transporte.

> Jefe de almacén

e CUALIFICACIONES PROFESIONALES COMPLETAS:

- COMO086_3. Gestidon administrativa y financiera del

comercio internacional. Comprende:

v/ UC0242_3: Redlizar y controlar la gestion
administrativa en las operaciones de
importacién/exportacion y/o
infroduccidn/expedicién de mercancias.

v' UC0243_3: Gestionar las operaciones de financiacion
para transacciones internacionales de mercancias y
servicios.

v' UC0244_3: Gestionar las operaciones de cobro y
pago en las fransacciones infernacionales.

v/ UC1010_3: Comunicarse en inglés, con un nivel de
usuario competente, en las relaciones y actividades
de comercio internacional.

o CUALIFICACIONES PROFESIONALES INCOMPLETAS:

- COM316_3. Marketing y compraventa internacional.

Comprende:

v/ UC1007_3: Obtener y elaborar informacion para el
sistema de informacién de mercados.

v/ UC1008_3: Redlizar estudios y propuestas para las
acciones del plan de marketing internacional.

v' UC1009_3: Asistir en los procesos de negociacion y
ejecucion de las operaciones de compra-venta
internacionales de productos y servicios.




